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SPRZEDAJAC Z ALGORYTMEM

CZYLI JAK ZDOBYC KLIENTA W GAZECIE LOKALNEJ

Warsztaty dla pracownikéw dziatow reklamy i promoc;ji gazet lokalnych

Zakopane, 16-18 pazdziernika 2013,

Prowadzg:
Mariusz Bilski, trener biznesu, coach

Jozef Figura, Tygodnik Podhalanski

OFERTA SZKOLENIA

Cele szkolenia:

e Uczestnicy dowiedzg sie jakim ,algorytmem?” sie kieruja i jakie to ma znaczenie dla
prowadzonej przez nich sprzedazy oraz jej efektow

e Poznajg uniwersalne algorytmy klienta — jak dziata, co dla niego jest najwazniejsze,
czego oczekuje

e Zapoznajg sie i przecwicza techniki sprzedazy

e Bedg potrafili ocenié klienta i przeprowadzi¢ z nim efektywne rozmowy sprzedazowe

e Woypracujg indywidualny styl prowadzenia rozmowy sprzedazowej
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PROGRAM

Sroda, 16 pazdziernika 2013

Godz. 15.00 Zaj eci a

Wprowadzenie do szkolenia
Przedstawienie celu warsztatu oraz tresci

Analiza potrzeb uczestnikéw

Godz. 18.00 Kolacja

17 paZdziernika 2013

Godz.9.00 Zaj eci a

e Algorytm w 4-rech odstonach
e Algorytm indywidualny - jak rozpozna¢ z jakim klientem mamy do czynienia
e Rozpoznaji nazwij swdj algorytm — éwiczenia z wykorzystaniem kamery.

e Budowanie relacji jako przeciwdziatanie na niechec klienta
e Studium przypadku - ¢wiczenia praktyczne

Godz. 13.00 Obiad

e Skutki dla utrzymania poziomu sprzedazy
e Przeciwdziatanie - radzenie sobie z obiekcjami
e Cwiczenia praktyczne
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e Jaki wptyw na nasze dziatania ma nieuswiadomiona reakcja stresowa
e Stres ,Pola Walki”- jak poradzié sobie z porazka (brakiem sprzedazy)
e Metody pracy z ciatem

e Korzysci.

Godz. 18.00 Kolacja

Godz.9.00 Zaj eci a

e Zatozenia metody
e Wykorzystanie w praktyce

e Cwiczenia

e Zatozenia- jak to zrobi¢, jak sie do tego przygotowac
e Wykorzystanie- praktyka.
e Studium przypadku — czyli znédw przechodzimy do praktyki

e Zatozenia - metody Millera

e Wykorzystanie - wytowienie 7 najwazniejszych rzeczy, ktére klient powinien ustyszec,
by kupié

e Zndw praktyka

e 3 pytania, ktére musisz zadaé

e Jak metoda 3 pytan dziata na w praktyce - przyktady rynkowe
e Wykorzystanie

e Studium przypadku, éwiczenia, kamera, akcja.

Godz. 13. Z a k ppdswmoeanie, @r gagedi e certyfikatow ukonczer
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SPODZIEWANE REZULTATY SZKOLENIA:
Uczestnicy bedg potrafili:
® rozpozna¢ dominujace potrzeby klienta, a tym samym lepiej dopasowac oferte
sprzedazy do oczekiwan
® skuteczniej dobierac srodki dla sfinalizowania sprzedazy
e bedg bardziej Swiadomi kontroli wtasnych emocji i zachowan w czasie rozmowy
sprzedazowej
e udoskonalg wtasny warsztat sprzedazowy
Warsztat odbedzie sie w pensjonacie Willa Karpaty
Zakopane, ul. Zwierzyniecka 8
W cene: 500 zt. netto od osoby wliczamy petne wyzywienie, dwa noclegi oraz materiaty
szkoleniowe.
Na zgtoszenia na stronie: (zaktadka ”zgtoszenie”) czekamy do 30

wrzesnia.

O uczestnictwie decyduje kolejnos¢ zapisow!
PROWADZACY

- swojg kariere zawodowg opart na psychologii sprzedazy i zarzgdzaniu grupa
sprzedazowq. Posiada doswiadczenie zaréwno w kierowaniu zespotem jak i nadzorowaniu
realizacji projektéow. Jego wiedza i doswiadczenie wynika z bardzo duzej praktyki
sprzedazowej. Posiada umiejetnos¢ efektywnej organizacji pracy. Uwaza, ze nie ma rzeczy
niemozliwych. Wszystko jest kwestig czasu i zaangazowania. Szybko zjednuje sobie
uczestnikéw zajeé.

Doswiadczenie w pracy zdobywat jako:

e Menedzer regionalny programu Vacsy w Imper — Poland.,

e Menedzer regionalny programu Gold i asystent Dyrektora Regionu do spraw
programowo — Szkoleniowych w Zepter International Poland,

e Trener i konsultant firmy szkoleniowej Meritum S.C.,

e Konsultant i trener firmy Kunst Promotion,

e Trener i miedzynarodowy konsultant MTI.

e Certyfikowany trener Fisch Metod
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e Coach ICC — Coaching rozwojowy
e Coach i superwizor — Coaching Kompetencyjny

— dziennikarz Tygodnika Podhalanskiego, wyktadowca Instytutu
Humanistycznego Podhalanskiej Parstwowej Wyzszej Szkoty Zawodowej w Nowym Targu.
Jako trener prowadzit m.in.: warsztaty dla dziennikarzy gazet lokalnych w Polsce, a takze
Azerbejdzanie, Motdawii, Ukrainie i Tadzykistanie.

Organizator i prowadzacy szkolenia Akademii Medialnej Tygodnika Podhalanskiego w
Zakopanem, ktére obejmujg podstawy warsztatu dziennikarskiego, promocji i reklamy w
gazecie lokalnej, fotografii prasowej i dziennikarstwa $ledczego.

Kontakt

Warsztat Medialny
Jézef Figura

Tel. 791 499 431

akademia@?24tp.pl

www.warsztatmedialny.pl
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